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when it time to move...

Hoe prepareer je je huis voor de verkoop?

Zoals we al hebben gezegd, is presentatie van fundamenteel belang bij de verkoop van een huis en helpt het
om de woning zo snel mogelijk en tegen de best mogelijke prijs te verkopen.

Dit zijn de tips die we je geven om het meeste uit je huis te halen:

REPARATIE: Alle schade aan muren, plafonds en vloeren van de woning. Zorg ervoor dat alle schakelaars
werken, dat rolluiken zijn gesmeerd en dat de kranen niet lekken. Elke negatieve ervaring als gevolg van een
defect in de woning, wordt afgestrafd in het bod van de koper.

VERBETERING: Met een kleine investering kun je veranderingen aanbrengen die het aanzien van je huis sterk
zullen verbeteren. Enkele acties die we aanraden zijn: 1) Verf het huis (zeker als dat al een tijd geleden voor
het laatst is gedaan) met witte of heel lichtgrijze tinten. De kamers lijken hierdoor lichter en groter. 2) Vervang
oude of uit de tijd zijnde verlichtingsarmaturen door nieuwe. 3) Vervang oude kranen door nieuwe,
eigentijdse exemplaren.

LICHT: Zorg ervoor dat alle lampen in huis werken. De lampen moeten de juiste intensiteit en kleur hebben.
Overweeg een aantal lampen te kopen die meer sfeer brengen in de woning (schemerlamp, decoratieve
hanglamp etc.).

SCHOON (grondig): Tot in de laatste hoek van het huis. Achter de koelkast, de voegen van het marmer in de
keuken, op de meest ontoegankelijke planken, de rails van de schuiframen, de afzuigkap, de plinten. Je weet
wel ...

OPGERUIMD (grondig): Vaak willen bezoekers weten of de opbergruimte voldoende is voor hun behoeften en
vragen ons om de kasten te openen. Als we de binnenkant van de kasten (kledingkasten, keuken, badkamers)
en planken overzichtelijk en georganiseerd hebben helpt dat voor een veel beter gevoel bij de koper.

BADKAMERS: Zorg ervoor dat alle kranen en mechanismen perfect werken. Daarnaast raden we aan: 1)
Vervang het douchegordijn voor een nieuwe of vervang het door een douchescherm. 2) Berg
schoonheidsprodukten, kammen, borstels, tandenborstels etc. tijdelijk op. 3) Sluit de wc-bril!

KEUKEN: 1) De keuken moet altijd vrij zijn van rommel en apparaten die het werkblad verstoppen. 2) Zorg
ervoor dat alle kastjes perfect open en dicht gaan. 3) Verwijder schoolfoto's, tekeningen, magneten en
notities van de koelkastdeur.
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GEUREN: Er zijn geuren die altijd aangenaam zijn (een fris geventileerde kamer, verse bloemen, geurkaarsen,
wierook of luchtverfrissers, vers gezette koffie?). En er zijn andere geuren die opdringerig of overdreven
persoonlijk kunnen zijn (huisdieren, vers gekookt voedsel, een ongeventileerde ruimte, een slaapkamer waar
net iemand heeft geslapen...). Omdat geuren zeer suggestief zijn (zowel goed als slecht) is het van essentieel
belang dat er voor een bezichtiging passende maatregelen worden genomen om een omgeving te creéren die
aangenaam is voor de reukzin.

STAGING: Verwijder overtollige objecten en dingen die te persoonlijk zijn (familiefoto's, knutselwerkjes van
kinderen, souvenirs etc.), van de horizontale oppervlakken (planken, tafels, ladekasten) is het beter kleine
voorwerpen en souvenirs (die vaak veel ruimte in beslag nemen) weg te nemen. Doe die oude fauteuil weg
waar je dol op bent maar die er vreselijk uitziet, zet wat verse bloemen neer ... Kortom, zorg ervoor dat je huis
zo aantrekkelijk mogelijk is VOOR ANDEREN.

ONTHOUD! Vanaf het moment dat je woning op de markt wordt gebracht, is het een PRODUKT geworden.
Door het als een produkt te behandelen bereik je het beste resultaat.

Als je ons advies opvolgt, zal je woning sneller en voor een betere prijs worden verkocht.
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